Czy OC przechodzi na kupujacego po sprzedazy auta?

Kto faktycznie odpowiada za OC i od ktérego momentu

Dla kogo jest ten dokument?

Ten dokument jest dla Ciebie, jesli:

e sprzedates samochdd i nie wiesz, czy OC jest juz po stronie kupujacego,
e kupites auto i zastanawiasz sie, czy mozesz korzysta¢ z OC sprzedajgcego,
e boisz sie kary z UFG lub pism z ubezpieczalni,

e chcesz jednoznacznie ustalié¢, kto odpowiada za OC po sprzedazy.

Ten PDF zamyka temat decyzyjnie.

Najwazniejsza odpowiedz (bez skrotow)

Tak — OC przechodzi na kupujacego.

Ale nie oznacza to, ze sprzedajacy automatycznie przestaje odpowiada¢ za OC w
kazdej sytuaciji.

Kluczowe sa:

e dzien sprzedazy,
e zgloszenie sprzedazy,

e stan OC w dniu sprzedazy.

1. Co doktadnie dzieje sie z OC w dniu sprzedazy auta?

Jezeli w dniu sprzedazy:

e samochdd ma wazne OC,



e zostata zawarta umowa lub wystawiona faktura,

to:

OC ,,idzie” z pojazdem na kupujacego
polisa NIE wygasa w dniu sprzedazy

Kupujacy moze z niej korzysta¢ od momentu zakupu.

2. Od ktérego momentu OC jest po stronie
kupujacego?
Decydujacy jest:
dzien zawarcia umowy sprzedazy
Od tego momentu:
e kupujgcy korzysta z OC,
e odpowiada za dalsze ubezpieczenie pojazdu,

e moze, ale nie musi, wypowiedzie¢ polise.

Nie decyduje:
e przerejestrowanie pojazdu,
e data zgtoszenia w urzedzie,

e data zgtoszenia do ubezpieczyciela.

3. Dlaczego sprzedajacy nadal moze mie¢ problemy z
OC?

Bo ubezpieczyciel i UFG:

e nie wiedzg automatycznie o sprzedazy,



e opierajg sie na zgtoszeniach i danych systemowych.

Jesli sprzedaz nie zostatla zgtoszona, system moze nadal:
e przypisywac¢ OC do sprzedajgcego,
e wysyta¢ pisma lub wezwania,

e generowac ryzyko kary.

To problem formalny, nie faktyczny.

4. Czy sprzedajacy moze dostac kare z UFG po
sprzedazy?
Tak — jesli:

e sprzedaz nie zostata zgtoszona,

e system ,widzi” sprzedajgcego jako wiasciciela,

e powstanie luka w OC po stronie kupujgcego.

UFG nie bada umoéw, tylko dane systemowe.

5. Co MUSI zrobi¢ sprzedajacy, zeby nie odpowiadac¢ za
OC?

Sprzedajacy powinien:
1. Zgtosi¢ sprzedaz do ubezpieczyciela
2. Zgtosi¢ sprzedaz do urzedu
3. Zachowaé umowe lub fakture

4. Sprawdzi¢, czy nie przychodzg pisma

Po wykonaniu tych krokéw ryzyko odpowiedzialnosci znika.



6. Co MUSI zrobi¢ kupujacy w kwestii OC?
Kupujacy:

e przejmuje OC sprzedajgcego,

e moze z niego korzystac,

e moze je wypowiedziec,

e musi zadbac¢ o ciggtos¢ ubezpieczenia.

Jesli tego nie zrobi — ryzykuje kare, nie sprzedajgcy
(o ile sprzedaz zostata prawidtowo zgtoszona).

7. Najczestsze btedy (ktére kosztuja pieniadze)

,OC samo sie przepisze”
~,Kupujacy sie tym zajmie”
,Jmowa wystarczy”
.Przerejestruje, to bedzie OK”

Te zatozenia powodujg wezwania i kary.

8. Checklista — czy temat OC jest zamkniety?

Odpowiedz TAK / NIE:

e Czy auto miato OC w dniu sprzedazy?

e Czy zgtositem sprzedaz do ubezpieczyciela?
e Czy zgtositem sprzedaz do urzedu?

e Czy mam dokument sprzedazy?

e Czy nie przychodzg pisma?



Jesli wszystkie odpowiedzi to TAK —
OC jest po stronie kupujacego, a Ty nie odpowiadasz.

Najwazniejsze wnioski koncowe
e OC przechodzi na kupujacego w dniu sprzedazy,
e ale sprzedajacy musi zglosi¢ sprzedaz,
e brak zgtoszenia = ryzyko probleméw formalnych,

e ten dokument pozwala zamkngé temat OC bez domystow.

Informacja koncowa

Dokument ma charakter informacyjny i nie stanowi porady prawne;.
Zostat przygotowany jako praktyczne wyjasnienie sytuacji decyzyjnej.
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